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Conseil et formation en
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https://www.grenoble-ecobiz.biz/jcms/j_6/fr/accueil
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Relation’Elle

https://relationelle.fr/


Film de présentation réalisé PAR  et AVEC les 
adhérents du club ecobiz, pendant le 1er

confinement lien ici 

Le Club Entrepreneuriat (1 des 5 clubs réseaux de la CCI de Grenoble – 8000 adhérents et 3500 entreprises au total )

500 adhérents, 15 ans d'existence, 50 rencontres par an
Ecobiz : 5 clubs / 5 animateurs / 20 ans d’existences / 35000 entreprises

Une communauté conviviale, basée sur l'échange de bonnes pratiques, 
le retour d'expériences et le transfert d'expertises pour fédérer des entrepreneurs 
dans le développement et rayonnement de leur activité.

EXEMPLES DE THÉMATIQUES ABORDÉES 

Réussir ses entretiens de vente 
Séances de codéveloppement
Faire du réseau et y prendre du plaisir
Réussir le référencement naturel de son site Internet
Créer une communauté sur les  réseaux sociaux
Développer des collaborations 
Raison d’être et motivation 
Posture entrepreneuriale 
Pitch 

APPRENDRE ET ÉCHANGER • RENCONTRER • S'INSPIRER • GRANDIR • INSUFFLER DE NOUVELLES IDÉES

#Qu’est ce que Grenoble 

ECOBIZ Entrepreneuriat
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Pourquoi rejoindre ce club :

- Sortir de l'isolement et travailler en réseau.
- Partager des pratiques et des expérimentations.
- Rechercher et trouver des solutions, valoriser vos expertises. 
- Être partie prenante de l'ecosystème de l'entrepreneuriat (+voir slide suivante). 

https://www.youtube.com/watch?v=o3i5UuVwAnQ&feature=emb_logo&ab_channel=CCIdeGrenoble
https://www.grenoble-ecobiz.biz/jcms/rec_654749/fr/partenariat
https://www.youtube.com/watch?v=o3i5UuVwAnQ&feature=emb_logo&ab_channel=CCIdeGrenoble


Parce qu’il existe un marché caché 
des offres business 

Pourquoi créer et avoir un réseau est un indispensable

Créer un réseau est un 
formidable levier pour les 

entrepreneurs

Être visible

Grandir, s’inspirer

Rester motivé et être soutenu

Trouver de nouvelles pratiques, découvrir de nouveaux outils

Trouver des collaborateurs 
+confiance  +idées +synergies

C’est une excellente source d’information 
connaissance de l’ écosystème &  l’actualité des entreprises

Adapter son offre

Bénéficier de conseils avisés

Pour se développer et aller plus loin 

Travailler sa posture

Développer ses compétences
l'entrepreneur est un couteau suisse
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Bénéficier de mises en relations ciblées &
de recommandations



 Clubs métiers

 Clubs par filières

 Incubateurs / innovation

 Clubs business - business

 Artisanat

 Ess

 Cheffes d’entreprises etc…

ACEISP - IncubaGEM - Auxime - Initiative Grésivaudan Isère - Biopolis -
InnoEnergy - CCI Grenoble /Ecobiz - La Pousada - CEA-Leti/Tech - Le Carré -
Colaunch - Le VillagebyCA - CoopIndus - Linksium - CoopVenture - Moonshot
Labs - Digital Grenoble - Pepite oZer - Empowered Startups - Réseau 
Entreprendre Isère - FrenchTech in the Alps - Ronalpia - GAIA - Startandfab –
Bouge ta Boite - Gate1 - Startup Maker - GEM - Tarmac - Grenoble Angels -
Cogiteo – Hub 612… 

Liste non exhausitve

2/ Différentes approches du réseaux / Quelques réseaux locaux (liste non exhaustive)
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https://www.grenoble.cci.fr/html/Liste-OP/index.html#artisanat

https://www.grenoble.cci.fr/html/Liste-OP/index.html#artisanat


Cela requiert de l’investissement, de la méthodologie
du temps et de l’énergie. 

Vous devez faire preuve d’ouverture d’esprit, être à l’écoute des autres et être capable de rester 
en contact avec eux.

C’est ce que nous allons aborder aujourd’hui !
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2 situations possible , en réseau…
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• Création de lien, ou d’intérêt 
• Sentiment de retrait ou d’inintérêt 

Le pitch génère t-il ces situations?…



Deux éléments constituent le pitch :  Le verbal - Le non-verbal

Le verbal

1 élément essentiel : le(s) bénéfice(s) client
=> Créer de l’intérêt, rentrer dans le cadre de référence de son interlocuteur

Le non-verbal
2 éléments posturaux:

• La présence à soi et donc à l’autre – Ecoute active
• L’intention véritable – La sincérité

=> Opèrent sur votre voix et votre posture
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L’avant

• Bien choisir ses réseaux
• Construire son pitch
• Editer des cartes de visite
• Travailler ses objectifs (qualitatif et quantitatif)
• Déterminer ses prochaines étapes

Vaut mieux 3 personnes bien rencontrées que 9 mal rencontrées
=  Multipliez les soirées réseaux.
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Travailler son process réseau 

Comme toute action de communication ou de prospection dans votre stratégie… 
Il y a un :  Avant - Pendant Après 



Le pendant

• Avoir sa boite à outils (CV, pitch, agenda, objectifs, prochaines étapes…)
• Rencontrer des gens que vous ne connaissez pas et ne pas rester 2 heures avec la même personne
• S’assurer de l’intérêt ou non de cette rencontre…
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L’après

• Bilan vs objectifs : combien de personne rencontrées, qui…

• Les prochaines étapes à honorer: 

 Envois de mail

 Appels téléphoniques

 Rappels des rdv la veille pour confirmation.

 Mises en relation proposées (mail en copie) 
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Les astuces 
• Votre interlocuteur, pas de prochaine étape (situation de retrait) = Lâchez prise, prenez l’indicateur et « next ». NE PAS 

POUSSER.

• On vous tient la patte et il ne vous intéresse pas (il a créé la situation de retrait,) : Être honnête 

 Pour être en accord avec vos objectifs, rencontrer d’autres personnes

 Laissez lui votre carte, s’il souhaite continuer cette conversation 

 Ou vous n’êtes pas intéressé par ses propositions, 

• Pour rentrer en relation plus facilement:

 Se rapprocher de l’organisateur, pour vous mettre en relation

 Arriver dans les premiers à l’évènement

 Choisir des personnes connues, pour vous présenter des nouveaux contacts

 S’engager dans un cercle de discussion, rebondir sur certains sujets sans prendre trop de place

 Aller vers les personnes seules, elles seront très heureuses que le réseau viennent à elles ! 
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Les essentiels…

Soyez préparé, au réseau…

• Présent à soi, pour être présent à l’autre

• L’intention véritable                                                          La posture

• Se détacher du résultat

• Préparer son pitch                                                              La théorie

• Matérialiser la prochaine étape                                       

• Donner au réseau (sans attendre en retour)                  Les actions 
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On vous remercie pour votre attention et votre participation

Avez-vous des questions?

Plus d’informations, aller plus loin :

Contactez nous

https://www.grenoble-ecobiz.biz/jcms/j_6/fr/accueil

